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2@ Du breender for beeredygtighed — og du ser udviklingen
Trioworld som en forretningsmulighed
o NYBORG

Trioworld tror pd, at den mest baeredygtige vej er den eneste vej. Strategien er at vaere kundernes
foretrukne partner i arbejdet med at omscette baeredygtighedsambitioner til konkrete, cirkulcere losninger.
Taenker du pd samme mdde - og har du allerede gjort dine farste erfaringer med at forenkle komplekse,
teknologiske lesninger til klar og kommercielt mdlrettet kommunikation?

Sd har du mdske nogle af svarene allerede — du har i hvert tilfaelde lysten til at gd forrest pd en rejse, der vil
involvere hele organisationen.

Du driver sustainability dagsordenen - i en kommerciel kontekst

Trioworld har allerede en vision, der lyder 'feading the the way fo circular plastic solutions’- og du har det overordnede
ansvar for at definere produktvisionen i industridivisionen.

Du far en scerlig rolle i Product Management organisationen, hvor du skal sege grcenser og udfordre de rammer og
regimer, som har defineret plastemballagebranchen gennem értier.

Du ser beeredygtighedsdagsordenen som et window of oppotunity - en mulighed for at komme foran resten af industrien.
Strategien er ikke ny; Trioworld har gennem mere end 40 &r haft en betydelig produktion af produkter baseret p&
genbrugsplast, men mulighederne er utallige inden for nye applikationer. Du skal betragte hele vaerdikceden som din
spilleplade - for lasningen ligger ikke alene i fremstillingsprocessen.

Du skal dykke dybt i branchens beslutningsmenstre - og med udgangspunkt i din indsigt i frends og den teknologiske
udvikling - finde og udvikle de produktomréder og kundesegmenter, hvor sustainability indebcerer reelle fordele for
kunderne og dermed udger stcerke USP’er for Trioworld.

Det bliver din vigtigste opgave at skabe overblik over kundernes strategi p& omradet - og over markedets bevaegelser -
s@ Trioworld pé& baggrund af organisationens store kompetence pd omrddet, kan indtage rollen som kundernes partner i
cirkulcere lgsninger og dermed indgd som subject-matter-expert der béde raddgiver, uddanner og udfordrer, nér
Trioworld har konkurrencedygtige lasninger med et lavere foot print.

Du bliver en del af den kommercielle organisation, og dit job er kommercielt med malet om at sikre langsigtet
profitabilitet. Din rolle er ikke at udvikle produkter, men derimod at definere dem - fra konceptniveau til konkrete
produkttilbud til konkrete kunder.

Her vil du arbejde taet sammen med salgsorganisationen, udviklingsafdelingen, strategiske kunder og
negleleveranderer. Du fér mulighed for at gere en markant forskel for forretningen og for hele virksomhedens aftryk.

Du har en kommerciel baggrund og beeredygtighed i dit dna

Din baggrund adskiller sig mdske ikke meget fra dine kollegers i Product Management - du har sandsynligvis ogsé en
kommerciel baggrund, hvor du har arbejdet med udvikling af et professionelt marked med afscet i produktstrategien.

Der, hvor du skiller dig ud, er, at du allerede har truffet beslutningen om at arbejde professionelt med baeredygtighed - og
goere detien branche, hvor det virkelig fer en forskel.

Du har en stcerk analytisk side og trives med at finde og arbejde med markedsdata. Samtidig besidder du den
nysgerrighed og abstraktion, der skal til for at forudsige, hvor markedet bevaeger sig hen. Du baserer dit arbejde pd viden
fra brancherapporter, scelgernes efterretninger fra markedet eller din egen dialog med kunder og forretningspartnere -
men vigtigst af alt har du modet til at give et kvalificeret bud pd morgendagens produkter og gennemslagskraften til at
scelge dine visioner, bade internt og eksternt.

Optimalt har du indsigt fra en produktionsvirksomhed og forstar de produktionstekniske udfordringer, der skal med i
overvejelserne, ndr du i samarbejde med salgsorganisationen definerer produkttilbuddet til kunderne.

Du trives i et ambitigst, internationalt milie, og motiveres af at arbejde taet sammen med kolleger, der har en anden
faglighed og veerkigjskasse end din egen — en mulighed, du kun finder i en klassisk produkfionsvirksomhed.

En branche og en steerk koncern som kan gore en reel forskel

Du vil f& et stort ansvar og en opgave, der giver dig mulighed for at gere en betydelig forskel pd beeredygtigheds-
dagsordenen. Du kan forvente fuld opbakning fra ledelsen, da netop bceredygtighed er en central del af koncernens
overordnede strategi. Du kommer til at arbejde sammen med de dygtigste kolleger i branchen - bé&de pd& det
produkttekniske og det kommercielle omrdde. Stillingen byder pd& muligheden for, at du kan udvikle dig bade fagligt og
personligt i en organisation, der er dben over for nye veje og mdder at anskue opgaven pd. Du kan derfor se frem til
fremsynet sparring og samarbejde med kolleger i badde ind- og udland i en koncern, der har styrken til at scette retning for
branchen.

Klik p& 'seg stillingen’ og send os dit CV allerede i dag. Du kan ogsd lcese mere pd www.trioworld.com eller kontakte
Jesper Nielsen hos PeopleLink pd 1If. 2448 2015, hvis du vil vide mere. Vi ser frem til at here fra dig!



http://www.trioworld.com/
https://candidate.hr-manager.net/ApplicationForm/SinglePageApplicationForm.aspx?cid=1883&departmentId=19180&ProjectId=144613

LAS MERE OM TRIOWORLD

Trioworld A/S er ejet af den svenske kapifalfond Alfor Equity Parfners AB, som foruden Trioworld A/S efer en raekke
virksomheder i Danmark. Trioworld bestdr af seks divisioner, som alle beskcaeftiger sig med udvikling og produktion af
plastprodukter og -lesninger, hovedsageligt indenfor emballering. Trioworld Danmark er hovedsaede for
industridivisionens fire fabrikker og er specialiseret i uadvikling af plastemballagelosninger fil bl.a. industri herunder
straekhceltter, FFS-saekke m.v. Ligeledes har virksomheden en ikke ubetydelig produktion af affaldssaekke, som fremstilles
af eget regenereret genbrugsmateriale. Virksomheden beskceftiger p.1. ca. 150 medarbejdere i Nyborg, hvoraf 100
arbejder i produktionen. Laes mere pd www.frioworld.com



http://www.trioworld.com/

